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1. Цели освоения дисциплины
Целями освоения дисциплины «Управление внешнеэкономической деятельностью фирмы» являются формирование базовой системы знаний по проблемам внешнеэкономической деятельности, международного бизнеса, управлению, организации и техники внешнеэкономической деятельности с учетом мирового опыта и современных тенденций их решения.

2. Место дисциплины в структуре ООП бакалавриата
Дисциплина  «Управление внешнеэкономической деятельностью фирмы» является дисциплиной по выбору профессионального цикла дисциплин Федерального государственного образовательного стандарта высшего профессионального образования (ФГОС ВПО) по направлению 080100.62 Экономика (Бакалавр).

Изучение курса основывается на  базе предварительного ознакомления студентов с дисциплинами «Политология», «Право», «Экономическая география и регионалистика», «Менеджмент», «Маркетинг», «Мировая экономика и МЭО».

Освоение дисциплины «Управление внешнеэкономической деятельностью фирмы» является необходимым этапом и определенной базой  для более глубокого освоения следующих дисциплин: «Инвестиции», «Стратегический менеджмент», «Международные валютно-кредитные отношения», «Финансовые рынки и институты», «Оценка стоимости бизнеса».
Особенностью изучения данной дисциплины является то, что она строится на использовании обширной зарубежной теории и практики, положениях многочисленных многосторонних международных соглашений в области международной торговли, а также на изучении процессов развития внешнеэкономической сферы в России. 

3. Компетенции обучающегося, формируемые в результате освоения
Выпускник должен обладать следующими общекультурными компетенциями (ОК):

· способен находить организационно-управленческие решения и готов нести за них ответственность (ОК-8).
Выпускник должен обладать следующими профессиональными компетенциями (ПК):

аналитическая, научно-исследовательская деятельность

· способен анализировать и интерпретировать финансовую, бухгалтерскую и иную информацию, содержащуюся в отчетности предприятий различных форм собственности, организаций, ведомств и использовать полученные сведения для принятия управленческих решений (ПК-7);

· способен анализировать и интерпретировать данные отечественной и зарубежной статистики о социально-экономических процессах и явлениях, выявлять тенденции изменения социально-экономических показателей (ПК-8);

· способен, используя отечественные и зарубежные источники информации, собрать необходимые данные проанализировать их и подготовить информационный обзор и/или аналитический отчет (ПК-9).


В результате освоения дисциплины обучающийся должен:
Знать:
· главные направления внешнеэкономической политики Российской  Федерации;

· объективную основу осуществления ВЭД, ее отличительные критерии и условия осуществления на уровне экспортеров - производителей продукции, работ, услуг;

· стратегию ВЭД в России, динамику  и направления ее развития;

· основные формы и принципы внешнеэкономической деятельности, инструменты ее реализации;

· экономику организации внешнеторговой деятельности в условиях интернационализации хозяйственных связей;

· сущность, методы и формы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности;

· виды и формы ВЭД;

· состав и содержание внешнеэкономических функций экспортно ориентированных предприятий;

· состав участников сферы ВЭД в России исходя из профиля их деятельности и характера внешнеторговых операций;

· структуру федеральных и территориальных органов, осуществляющих конкретные функции по обеспечению мер государственного регулирования в сфере ВЭД;
· основные внешнеторговые документы;
· анализировать и интерпретировать финансовую, бухгалтерскую и иную информацию, связанную с внешнеэкономической деятельностью фирмы и использовать полученные сведения для принятия управленческих решений;

· методы выхода на внешний рынок.

Уметь:

· использовать основные дефиниции, имеющие место во внешнеэкономической сфере действия;

· применять технологический процесс выхода на внешний рынок экспортно ориентированных структур;

· пользоваться механизмом государственного регулирования внешнеторговой деятельности в России

· проводить сравнительный анализ российской и зарубежной практики отдельных стран в области государственного регулирования внешнеторговых процессов;

· пользоваться системой многосторонних международных соглашений  в области регламентирования внешнеторговых процессов в мировой торговле;

· составлять проформу международного внешнеторгового  контракта;

· выявлять проблемы экономического характера при анализе конкретных ситуаций, предлагать способы их решения и оценивать ожидаемые результаты; 

· рассчитывать эффективность проведения внешнеторговых операций;

· сопоставлять российские и международные нормативные и правовые акты, регулирующие процессы внешнеэкономической деятельности.
Владеть:

· подходами и последовательностью действий по изучению и выбору внешнего рынка;

· организацией работ в рамках внешнеторговых фирм, функционирующих в составе экспортно ориентированных предприятий;

· последовательностью и содержанием процессов, направленных на изучение обстоятельств работы экспортеров-производителей на рынках зарубежных стран;

· комплексом мер межгосударственного и  национального регулирования внешнеторговых процессов в системе международной торговли;

· принципами унификации и гармонизации внешнеторговых процессов и мер регламентирования в системе ВТО;

· техникой и тактикой проведения внешнеторговых переговоров с иностранными контрагентами;

· навыками профессиональной аргументации при разборе стандартных ситуаций внешнеэкономической деятельности;

· навыками сбора, анализа и представления информации, являющейся базой для принятия управленческих решений в области внешнеэкономической деятельности фирмы;

· теоретическими основами и практическими методиками организации и осуществления как внешнеэкономической деятельности в целом, так и различных видов внешнеэкономических сделок в современном правовом поле мировой экономики и экономики Российской Федерации. 
4. Структура и содержание дисциплины (модуля)
Общая трудоёмкость дисциплины составляет 3 зачетные единицы, 108 часов
(очная форма обучения)

	№ п/п
	Раздел дисциплины
	С е м е с т р
	Виды учебной работы, включая самостоятельную работу студентов и трудоёмкость 
( в часах)
	Формы текущего контроля успеваемости
Форма промежуточной аттестации

	
	
	
	Лекции
	Семинары
	Самост.

работа
	

	1.
	Тема 1. Сущность и содержание внешнеэкономической деятельности, ее виды и формы.
	6
	2
	2
	8
	Тестирование, опрос

	2.
	Тема 2. Внешнеэкономическая политика государства и управление внешнеэкономическим комплексом Российской Федерации
	6
	2
	2
	8
	Тестирование, опрос

	3.
	Тема 3. Государственное регулирование внешнеторговой деятельности. Организация таможенного регулирования ВЭД в РФ
	6
	2
	2
	16
	Тестирование

	4.
	Тема 4. Внешнеторговые операции: сущность классификация, этапы, особенности
	6
	2
	2
	8
	Тестирование

	5.
	Тема 5. Современные  формы, методы и виды международной торговли
	6
	2
	2
	8
	Тестирование

	6.
	Тема 6. Структура, содержание  и оформление внешнеторговых контрактов
	6
	2
	2
	8
	Тестирование

	7.
	Тема 7. Организация и управление внешнеэкономической деятельностью предприятия
	6
	4
	4
	8
	Тестирование

	8.
	Тема 8. Эффективность внешне-экономической деятельности фирмы
	6
	2
	2
	8
	Тестирование, дискуссия

	
	Итого: 108 часов
	
	18
	18
	72
	Зачёт


(очно-заочная форма обучения)

	№ п/п
	Раздел дисциплины
	С е м е с т р
	Виды учебной работы, включая самостоятельную работу студентов и трудоёмкость 
( в часах)
	Формы текущего контроля успеваемости
Форма промежуточной аттестации

	
	
	
	Лекции
	Семинары
	Самост.

работа
	

	1.
	Тема 1. Сущность и содержание внешнеэкономической деятельности, ее виды и формы.
	6
	1
	1
	10
	Тестирование, опрос

	2.
	Тема 2. Внешнеэкономическая политика государства и управление внешнеэкономическим комплексом Российской Федерации
	6
	1
	1
	10
	Тестирование, опрос

	3.
	Тема 3. Государственное регулирование внешнеторговой деятельности. Организация таможенного регулирования ВЭД в РФ
	6
	1
	1
	20
	Тестирование

	4.
	Тема 4. Внешнеторговые операции: сущность классификация, этапы, особенности
	6
	1
	1
	10
	Тестирование

	5.
	Тема 5. Современные  формы, методы и виды международной торговли
	6
	1
	1
	10
	Тестирование

	6.
	Тема 6. Структура, содержание  и оформление внешнеторговых контрактов
	6
	1
	1
	10
	Тестирование

	7.
	Тема 7. Организация и управление внешнеэкономической деятельностью предприятия
	6
	1
	2
	10
	Тестирование

	8.
	Тема 8. Эффективность внешне-экономической деятельности фирмы
	6
	1
	1
	10
	Тестирование, дискуссия

	
	Итого: 108 часов
	
	8
	10
	90
	Зачёт


(заочная форма обучения)
	№ п/п
	Раздел дисциплины
	С е м е с т р
	Виды учебной работы, включая самостоятельную работу студентов и трудоёмкость 
( в часах)
	Формы текущего контроля успеваемости
Форма промежуточной аттестации

	
	
	
	Лекции
	Семинары
	Самост.

работа
	

	1.
	Тема 1. Сущность и содержание внешнеэкономической деятельности, ее виды и формы.
	7
	1
	1
	8
	Тестирование, опрос

	2.
	Тема 2. Внешнеэкономическая политика государства и управление внешнеэкономическим комплексом Российской Федерации
	7
	
	
	8
	Тестирование, опрос

	3.
	Тема 3. Государственное регулирование внешнеторговой деятельности. Организация таможенного регулирования ВЭД в РФ
	7
	1
	1
	8
	Тестирование

	4.
	Тема 4. Внешнеторговые операции: сущность классификация, этапы, особенности
	7
	
	
	8
	Тестирование

	5.
	Тема 5. Современные  формы, методы и виды международной торговли
	7
	1
	1
	8
	Тестирование

	6.
	Тема 6. Структура, содержание  и оформление внешнеторговых контрактов
	7
	
	
	8
	Тестирование

	7.
	Тема 7. Организация и управление внешнеэкономической деятельностью предприятия
	7
	1
	1
	8
	Тестирование

	8.
	Тема 8. Эффективность внешне-экономической деятельности фирмы
	7
	
	
	8
	Тестирование, дискуссия

	
	Итого: 108 часов
	
	4
	4
	64
	Контрольная работа.
Зачёт


Тема 1. Сущность и содержание внешнеэкономической деятельности, 
ее виды и формы

Понятие "внешнеэкономическая деятельность" ее особенности. Критерии отличия внешнеэкономических процессов: внешнеэкономическая деятельность (ВЭД), внешнеэкономические связи (ВЭС), внешнеторговая деятельность (ВТД). Определение ВЭД и ВТД в законодательных актах.

Основные теории внешней торговли. Виды и формы ВЭД, их место и роль в мирохозяйственных связях. Субъекты и объекты ВЭД. Развитие и реформирование сферы ВЭД в РФ. Современное состояние ВЭД в РФ.
Тема 2. Внешнеэкономическая политика государства и управление внешнеэкономическим комплексом Российской Федерации

Внешнеэкономическая политика государства и ее составляющие. Основные направления внешнеэкономической политики РФ. Роль и место внешней торговли, степень ее открытости в мировом хозяйстве. Эффективность внешней торговли.  Внешнеэкономическая стратегия России в условиях глобализации экономики. Риски топливно-сырьевой специализации. Особенности национального импорта.

Роль государства в развитии ВЭД в РФ. Основные задачи, цели, принципы и средства государственного регулирования ВЭД. Основные объекты государственного регулирования. Классификация субъектов государственного регулирования и управления ВЭД в РФ. Организации, содействующие ВЭД: ТПП РФ, российские объединения производителей и экспортеров, представительства международных организаций на территории РФ и др. Правое обеспечение ВЭД.
Тема 3. Государственное регулирование внешнеторговой деятельности. Организация таможенного регулирования ВЭД в РФ

Система таможенно-тарифного регулирования. Сущность и структура таможенного тарифа. Виды таможенных тарифов. Принципы построения таможенных тарифов. Классификация товаров в таможенных тарифах. тарифная эскалация. Таможенные пошлины. Виды таможенных пошлин. Тарифные преференции.   Определение страны происхождения товара.

Таможенная стоимость. Методы определения таможенной стоимости: по цене сделки с ввозимыми товарами, с идентичными и однородными товарами, на основе вычитания и сложения стоимости; резервный метод.

Таможенные режимы. Сущность, назначение и виды таможенных режимов. Таможенные платежи.

Методы нетарифных ограничений внешнеторговой деятельности. Импортные и экспортные квоты; лицензирование, контингетирование, запреты, добровольное ограничение экспорта; введение норм, стандартов, правил антидемпинговых мер и прочих нетарифных мер. Экспортный контроль.

Меры содействия экспортера: финансовая поддержка экспорта, формы государственного кредитования, страхование экспорта, налоговые и другие льготы; организационно-техническое содействие; импортная политика.

Система валютного регулирования. Факторы, влияющие на курс национальной валюты. Влияние девальвации и ревальвации национальной валюты на международный обмен товарами и услугами, Валютный контроль.
Тема 4. Внешнеторговые операции: сущность классификация, 
этапы, особенности

Сущность и общая характеристика внешнеторговых операций и внешнеторговых сделок. Критерии и основные принципы классификации. Виды внешнеторговых операций по направлениям торговли, по степени готовности продукции, по видам товаров и услуг, по видам товаров и услуг, по формом и методам торговли, по роли в осуществлении внешнеторговых сделок. Основные и обеспечивающие внешнеторговые операции. Экспортные и импортные операции. Виды реэкспорта. Основные причины реимпорта. Подготовка и проведение внешнеторговых операций. Основные этапы типовой экспортной (импортной) сделки и их содержание. Особенности маркетинга при ориентации фирмы на внешние рынки сбыта товаров. Поиск и выбор иностранных контрагентов. Установление делового контакта  с иностранными партнерами. Выдача коммерческого предложения (оферты), запроса, заказа, их проработка и подтверждение. Составление конкурентного листа и обоснование цены.  Порядок подписания внешнеторговых сделок. Исполнение заказа продавцом.

Виды коммерческих переговоров с иностранными партнерами и способы их проведения. техника ведения переговоров: позиционный торг, метод принципиальных переговоров. Тактика ведения переговоров: "салями", пакетирование, завышение требований, ультиматум, прием двойного толкования, расстановка ложных акцентов в собственной позиции и т.д. Разработка прогноз-сценария переговоров.

Товаросопроводительная документация внешнеторговых сделок.
Тема 5. Современные  формы, методы и виды 
международной торговли
Международная встречная торговля. Виды международных встречных операций. Бартерные сделки. Особенности паспорта бартерной сделки. Встречные закупки. Типы сделок встречной закупки: параллельные сделки, джентльменское соглашение (офсет), сделки с передачей финансовых обязательств (свитч), досрочные авансовые закупки (юнктим). 

Компенсационные сделки на основе соглашений о производственном сотрудничестве: долгосрочные компенсационные соглашения с обратной закупкой (байбэк), сделки "о разделе продукции".

Операции с давальческим сырьем (толлинг); выкуп техники, бывшей в употреблении.

Торговля через посредников. Виды и организационные формы торгово-посреднических операций. Вознаграждений посредников.

Международная биржевая торговля. Объекты биржевой торговли. Мировые центры биржевой торговли. Виды сделок на товарных биржах. Техника проведения биржевых операций.

Международная аукционная торговля и ее организация. Объекты аукционной торговли и ее географической размещение.

Международные лизинговые операции, Преимущества лизинга: прямой или косвенный, экспортный или импортный, финансовый или оперативный, возвратный, компенсационный, срочный или возобновляемый, "мокрый", сервисный или полный. Расчет лизинговых платежей.

Особенности торговли сырьевой продукцией. Международные товарные соглашения по сырью: стабилизационные, административные , по мерам развития.

Организация международного обмена объектами интеллектуальной собственности. Торговля лицензиями и ноу-хау. Виды лицензионных договоров. Формы оплаты лицензионного соглашения. Единовременный (паушальный) платеж. Постепенная выплата вознаграждений частичными платежами (роялти).

Организация торговли готовой продукцией и продукцией в разобранном виде. Торговля комплектным оборудованием. Предпродажный сервис и доработка, последующее техническое обслуживание машинотехнической продукции.
Тема 6. Структура, содержание  и оформление 
внешнеторговых контрактов
Сущность, структура, виды и функции международных контрактов.

Существенные и дополнительные условия внешнеторгового контракта.

Начальные реквизиты контракта: обозначение сторон контракта, дата и место подписания.

Определение предмета контракта, количества товара и выбор базисных условий поставки. Требования к обозначению наименования товара. Вес нетто, брутто, брутто за нетто. Расчетное количество, определяемое по отгруженному и выгруженному весу.

Значение базиса поставки. Использование торговых терминов, содержащихся в Инкотермс – 2000, 2010. Обязанности продавца и покупателя при различных базисных условиях поставки. Основные факторы, влияющие на выбор базиса при заключении сделок.

Характеристика качества товара, способы определения и порядок проверки качества товара. Документы о качестве товара.

Упаковка и маркировка товара. Виды  и назначение упаковки и маркировки.

Определение срока поставки. Способы определения срока поставки. Специальные термины для определения сроков поставки. Дата фактической поставки товара.

Извещение продавца о готовности товара к отгрузке и о произведенной отгрузке. Сдача-приемка товара  по количеству и качеству.

Валютно-финансовые условия контракта. Валюта цены и валюта платежа. Способы фиксации цены – твердая, подвижная, скользящая, последующая  фиксация. Оговорки о возможном пересмотре цены. Скидки и надбавки к ценам. Расчет итоговой суммы контракта.

Сроки и способы платежа. Формы расчетов.

Претензии и санкции. Формы материальной ответственности сторон за неисполнение или ненадлежащее исполнение контрактных обязательств: уплата  штрафа (пени, неустойки), возмещение фактических убытков, включая упущенную выгоду.

Форс-мажор, арбитраж, другие условия контрактов. Содержание форс-мажорной оговорки (об освобождении от ответственности). Порядок разрешения споров.

Прочие условия контрактов: экспортные и импортные лицензии, транспортные условия, страхование, командирование специалистов, запрещение перепродажи и реэкспорта, особые условия вступления контракта в силу и др.
Тема 7. Организация и управление внешнеэкономической 
деятельностью предприятия

Формы организации внешнеэкономической службы на уровне предприятия, фирмы. Анализ различных структур управления ВЭД предприятий в зависимости от планируемых объемов экспортного производства и размера экспортно-ориентированного предприятия. Организационная структура внешнеторговой фирмы (ВТФ). Варианты организации работы ВТФ: по рынкам сбыта, по товарной номенклатуре ВЭД, по функциональной деятельности. Основные функциональные обязанности маркетинговой и оперативно-коммерческой  служб внешнеторговой фирмы. Планирование ВЭД предприятия, фирмы. Структура бизнес-плана. Плановые показатели развития ВЭД. Стратегия развития предприятия на внешнем рынке.
Тема 8. Эффективность внешнеэкономической 
деятельности фирмы
Ценообразующие факторы в международной торговле. Специфика ценообразования на различных типах мировых рынков. Формы воздействия государства на цены международной торговли. Основные характеристики мировых цен. Основные виды внешнеторговых цен. Контрактные цены. Виды ценовых скидок. Трансфертные цены. Справочные цены. Биржевые котировки и цены аукционов. Цены статистики внешней торговли. Виды ценовой политики. Стратегия ценообразования  в ВЭД предприятия. 

Сущность факторного и расчетного подхода к оценке эффективности ВЭД фирмы. Система показателей экономической эффективности ВЭД. Показатели эффекта и эффективности ВЭД. Методологические положения расчета данных показателей: полный учет всех составляющих затрат, сравнение с базовым вариантом, приведение затрат и  результатов в сопоставимый вид. Издержки, учитываемые при определении эффективности экспортно-импортных операций. Экспортный доход. Импортный доход. Расчет экономической эффективности экспортно-импортных операций.

 Пути повышения эффективности внешнеторговой деятельности российских предприятий. Основные внешнеэкономические риски.
5. Образовательные технологии

При реализации программы дисциплины используются различные образовательные технологии, как традиционные, так и инновационные. Предусмотрено широкое использование активных и интерактивных форм проведения занятий. 
Количество академических часов, проводимых в интерактивной форме, составляет 6 акад.час. (очная и очно-заочная формы обучения).

В начале освоения дисциплины используется метод адаптивного обучения на основе выяснения уровня индивидуальной подготовки студентов. 

В процессе учебной работы широко используются такие традиционные технологии, как: экспресс-опрос, конспектирование первоисточников, работа с нормативными документами и законодательной базой,  ведение глоссария по темам, поиск и обзор научных публикаций и электронных источников информации, проработка учебного материала (по конспектам лекций, научной и учебной литературе), анализ статистических данных, работа с тестами и вопросами для самопроверки, подготовка докладов и рефератов по темам, выполнение контрольных работ; проведение коллоквиумов и круглых столов по актуальным проблемам мировой экономики.

Кроме того, предусмотрено внедрение и использование инновационных технологий. 
Модельный метод обучения (занятия в виде деловых игр, семинары типа: семинар-суд, семинар-аукцион, семинар-пресс-конференция) предоставляет студенту наибольшую меру самостоятельности творческого поиска.  Он позволяет экспериментировать, выдвигать гипотезы, формирует потребность в доказательствах (известно, что мотивация доказательств – труднейший элемент деятельности преподавателя).

Метод case stady («разбор конкретных ситуаций») позволяет демонстрировать академическую теорию с точки зрения реальных событий, способствует активному освоению знаний и навыков сбора, обработки и анализа информации, характеризующей различные ситуации. «Хороший «кейс», как правило,  учит искать нетривиальные подходы, поскольку не имеет единственно правильного решения, так как в реальном бизнесе есть пять или шесть способов решить проблему.

Метод проектов. Cущность метода проекта – стимулировать интерес учащихся к определенным проблемам, предполагающим владение определенной суммой знаний и через проектную деятельность, предусматривающим решение этих проблем, умение практически применять полученные знания, развитие  критического мышления (например, решение демографической проблемы в разных странах мира).
Данные методы развивают следующие навыки: 

1.Аналитические навыки. К ним можно отнести: умение отличать данные от информации, классифицировать, выделять существенную и несущественную информацию, анализировать, представлять и добывать ее, находить пропуски информации и уметь восстанавливать их. Мыслить ясно и логично. Особенно это важно, когда информация не высокого качества.

2. Практические навыки. Пониженный по сравнению с реальной ситуацией уровень сложности проблемы, представленной в задании, способствует формированию на практике навыков использования экономической теории, методов и принципов.

3. Коммуникативные навыки. Среди них можно выделить такие как: умение вести дискуссию, убеждать окружающих. Использовать наглядный материал и другие медиа – средства, кооперироваться в группы, защищать собственную точку зрения, убеждать оппонентов, составлять краткий, убедительный отчет. 

4. Социальные навыки. В ходе обсуждения проблемы вырабатываются определенные социальные навыки: оценка поведения людей, умение слушать, поддерживать в дискуссии или аргументировать противоположное мнение, контролировать себя и т.д. 

5. Самоанализ. Несогласие в дискуссии способствует осознанию и анализу мнения других и своего собственного. Возникающие моральные и этические проблемы требуют формирования социальных навыков их решения. 

6. Оценочные средства для текущего контроля успеваемости, промежуточной аттестации по итогам освоения дисциплины и учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы студентов

Тема 1. Сущность и содержание внешнеэкономической деятельности,

ее виды и формы 

Вопросы для самопроверки:

1. Дайте определение понятия «внешнеэкономическая деятельность», «внешнеэкономические связи», «внешнеторговая деятельность».

2. Когда впервые в российском законодательстве появился термин «внешнеэкономическая деятельность»?

3. Раскройте сущность внешнеэкономической деятельности.

4. Выделите субъекты и объекты ВЭД.

5. Назовите виды и формы ВЭД.

6. Выделите периоды развития и реформирования сферы ВЭД в РФ,

Темы рефератов:

1. Основные направления ВЭД

2. Место и роль  отдельных видов и форм ВЭД в мирохозяйственных связях.

3. Особые режимы ВЭД.

4. Основные теории внешней торговли.

Вопросы и задания для самостоятельной работы:

1. Проведите классификацию участников внешнеэкономической деятельности 

2. Выявите информационное обеспечение ВЭД: источники коммерческой информации, постоянные публикации по зарубежным фирмам, Интернет-сайты

3. Выделите этапы становления сферы внешнеэкономической деятельности, сравнив учебники различных авторов 

4. Охарактеризуйте виды ВЭД как способы присутствия и работы на внешнем рынке экспортно ориентированных предприятий

5. Дайте краткое описание отечественного предприятия , осуществляющего за рубежом внешнеэкономическую деятельность:

- наименование предприятия;

- правовой статус;

- основной вид деятельности;

- объемы работ или услуг;

- цели выхода на внешний рынок;

- организационная структура предприятия;

- внешнеэкономическая деятельность;

- адрес
Тема 2. Внешнеэкономическая политика государства и управление внешнеэкономическим комплексом Российской Федерации

Вопросы для самопроверки:

1. Раскройте сущность понятий "внешнеэкономическая политика", "внешнеэкономический комплекс".

2. Дайте характеристику основным направлениям внешнеэкономической политики РФ.

3.  Выделите актуальные проблемы развития внешней торговли и управления внешнеэкономическим комплексом РФ.  

4. Назовите основные задачи, цели, принципы и средства государственного регулирования ВЭД РФ.

5. Назовите органы, регулирующие ВЭД в РФ.

Темы рефератов:
1. Внешнеэкономическая стратегия России в условиях глобализации экономики.

2. Внешнеэкономический комплекс РФ, его особенности в современных условиях.

3. Роль государства в развитии ВЭД в РФ.

4. Организации, содействующие развитию ВЭД в РФ.

5. Торгово-промышленная палата РФ (ТПП РФ).

6. Эволюция механизма государственного регулирования ВЭД и этапы его становления в отдельных странах.

7. Правовые основы государственного регулирования ВЭД в РФ. Основные внешнеэкономические риски. 

Вопросы и задания для самостоятельной работы

1. Предложите свои варианты реформирования сферы ВЭД в РФ.

2. Дайте оценку разделения функций госуправления  в сфере ВЭД между Минэкономразвития (отвечает за внешнеэкономическую деятельность без внешней торговли) и Минпромторговли (курирует внешнюю торговлю).

3. Считаете ли Вы целесообразным создание единого органа, регулирующего ВЭД в РФ ?

4. Дайте характеристику федеральным органам государственной власти и управления, осуществляющим регулирование и контроль в сфере ВЭД  на общегосударственном уровне.

5. Дайте характеристику государственному регулированию военно-технического сотрудничества

Тема 3. Государственное регулирование внешнеторговой деятельности. Организация таможенного регулирования ВЭД в РФ

Вопросы для самопроверки:
1. Раскройте сущность понятия системы таможенно-тарифного регулирования.

2. Дайте определение понятию "таможенный тариф", раскройте его сущность и структуру.

3. Дайте понятие тарифной эскалации

4. Проведите классификацию видов таможенных пошлин.

5. Перечислите методы нетарифных ограничений внешнеторговой деятельности.

6. Рассмотрите методы определения таможенной стоимости.

7. Дайте характеристику таможенным режимам товаров и транспортных средств 

8. Перечислите инструменты валютного регулирования.

Темы рефератов:
1. Товарная номенклатура ВЭД.

2. Гармонизированная система описания и кодирования товаров.

3. Особенности таможенно-тарифного регулирования в РФ.

4. Меры содействия экспортерам.

5. Система валютного регулирования.

6. Нетарифные ограничения внешнеторговых операций.

7. Налоговое регламентирование внешнеторговой деятельности.

8. Таможенные режимы и таможенные платежи.

Вопросы и задания для самостоятельной работы

1. Каким образом регулируется поток товаров из разных стран в одноколонных и многоколонных тарифах?

2. По каким критериям определяется страна происхождения товаров?

3. Кому предоставляются тарифные преференции?

4. Почему при определении таможенной стоимости товаров в основной используется первый и шестой метод?

5. Задача. Расчет таможенной стоимости товара.

Исходные данные:

Отечественный покупатель «А» заключил договор на разработку технической документации на изделие с иностранной фирмой «В». Контрактная цена сделки – 2000 евро.

Впоследствии покупатель «А» заключил контракт с продавцом изделия – иностранной фирмой «С», которая на основании документации, разработанной фирмой «В» (в том числе переданной ей напрямую от фирмы «В»), изготавливает изделие, являющееся объектом купли-продажи между «А» и «С». Контрактная цена сделки – 7000 евро.

Рассчитать таможенную стоимость товара (объекта купли-продажи между «А» и «С»).

6. Задача. Расчет таможенной стоимости товара

Исходные данные:

Отечественный покупатель «А» заключил договор на покупку автомобильных фар с их непосредственным производителем - иностранной фирмой «В» (продавец).

Контрактная цена сделки – 1000 евро.

Для комплектования фар покупатель «А» бесплатно поставил продавцу  «В» лампочки, приобретенные по отдельному контракту у третьего лица (контрактная цена сделки по приобретению лампочек 500 евро).

Так как продавец «В» не понес затрат на приобретение лампочек, фактурная цена фар будет сформирована продавцом «В» без учета стоимости лампочек.

Рассчитать таможенную стоимость товара (объекта купли-продажи между «А» и «В»).

7. Задача . Расчет таможенной стоимости товара. 

Исходные данные:

Отечественный покупатель «А» и иностранный контрагент «В» заключили договор (контрактная цена сделки – 10 000 евро) на поставку специального станка, который должен устанавливаться на заводе, находящемся в стане покупателя. В станке использована технология, включающая запатентованный процесс фирмы «С» (лицензионное соглашение между «В» и «С» на сумму 12000 евро).

Рассчитать таможенную стоимость товара (объект купли-продажи между «А» и «В»).

8. Задача. Расчет величины таможенных сборов.   

Исходные данные:

В рамках одной грузовой таможенной декларации  декларируются 4 товара, ввезенных на таможенную территорию страны:

Проволока коррозионно-стойкая  (группа по ТН ВЭД – 72)

Станок резьбонарезной                  (группа по ТН ВЭД – 84)

Антикоррозийное масло для обработки металла (группа – 27) 

Контейнер (группа – 86).

Установлены следующие размеры таможенных сборов за таможенной оформление в отношении товаров:

классифицируемых в соответствии с ТН ВЭД в группе 72 – 20 евро

В группе 84 – 35 евро

В группе 27 – 35 евро

В группе 86 – 50 евро.

Рассчитать величину таможенных сборов за таможенное оформление.

9. Задача .  Расчет величины адвалорной таможенной пошлины.

Исходные данные:

Декларируются ввозимые на территорию страны телевизоры:

- таможенная стоимость товара – 200 000 000 руб.

- ставка ввозной таможенной пошлины – 17%.

Рассчитать величину таможенной пошлины (адвалорной).

10. Задача . Расчет величины специфической таможенной пошлины

Исходные данные:

Декларируются ввозимые на территорию страны помидоры:

- количество товара – 30 000 кг;

- ставка ввозной таможенной пошлины – 0,1 евро за 1 кг.

Рассчитать величину таможенной пошлины (специфической).

11. Задача . Расчет величины комбинированной таможенной пошлины.

Исходные данные:

Декларируется ввозимое на таможенную территорию страны автотранспортное средство:

- таможенная стоимость товара – 40 000 евро,

- объем  двигателя – 2835 куб. см.

- ставка ввозной таможенной пошлины 25%, но не менее 1 евро за 1куб.см объема двигателя.

Рассчитать величину таможенной пошлины (комбинированной).

12. Задача .  Расчет акцизного налога.

Исходные данные:

Декларируются ввозимые на таможенную территорию страны ювелирные изделия из серебра:

- таможенная стоимость товара – 1 250 000 руб.;

- размер таможенных сборов за таможенное оформление в отношении товаров, классифицируемых с ТН ВЭД  71 – 50 евро;

- подлежащая уплате сумма ввозной таможенной пошлины – 250 000руб.;

- ставка акцизов – 5%.

Рассчитать величину акцизного налога.

13. Задача . Размер таможенных платежей. 

Исходные данные:

Стоимость ввозимого в Россию товара согласно контракту – 150 тыс. долл. США

Расходы на транспортировку железнодорожным транспортом – 2 долл. за 1 км

Расстояние до российской границы – 1600 км

Ставка ввозной таможенной пошлины – 20%

Акцизы – 15%.

Определите таможенную стоимость ввозимого  товара и размер таможенных платежей при различных базисных условиях поставки: ЕХW, FOB – Москва. 

Тема 4. Внешнеторговые операции: сущность, классификация, 
этапы, особенности 

Вопросы для самопроверки:
1. Дайте определение понятий "внешнеторговая операция" и "внешнеторговая сделка".

2. Выделите критерии и основные принципы классификации внешнеторговых операций.

3. Дайте характеристику основным и обеспечивающим внешнеторговым операциям.

4. Выделите основные этапы типовой экспортной (импортной) сделки.

5. Чем свободная оферта отличается от твердой оферты ?

6. Выделите этапы переговорного процесса с зарубежным партнером с учетом его национальных особенностей.

7. Дайте характеристику основных внешнеторговых документов.

Темы рефератов:
1. Роль маркетинга во внешнеэкономической деятельности предприятия

2. Конкурентоспособность  в экспортной политике и практике предприятий 

3. Внешнеторговые операции и виды сделок

4. Методы выхода предприятий на внешний рынок

5. Оферты: их виды и содержание

6. Выбор иностранного партнера во внешнеэкономической деятельности предприятия

Вопросы и задания для самостоятельной работы

1. Назовите классификационные признаки внешнеторговых сделок в международной практике.

2. Какова последовательность стадий подготовки типовой коммерческой сделки в международной практике?

3. Раскройте содержание основных этапов подготовки и реализации внешнеторговой сделки в международной практике

4. Разработайте прогноз-сценарий внешнеторговых переговоров.

5. Рассмотрите образцы основных внешнеторговых документов

6. Составьте деловое коммерческое письмо - оферту:

· в каких случаях оферта направляется одному потенциальному покупателю и в каких - нескольким?

· в чем различия прайс-листа и оферты?

· как называется ответ лица, которому адресована оферта, о ее принятии?

· что такое запрос?

7.  Задача. Поиск иностранного партнера.

Задание: Выбрать  контрагента из стран-партнеров для осуществления экспортной сделки.

	№
	Оценочные критерии
	Страны - партнеры

	
	
	А
	Б
	С

	1.
	Торгово-политические

отношения со страной

контрагентом
	Торговые

связи

минимальные
	Хороший

торговый

климат


	Устойчивые

торговые

связи

	2.
	Конкуренция по

данному товару
	Полное

отсутствие

конкуренции
	Низкая рекламная активность
	Ценовая война

	3.
	Коммерческий риск, связанный с

реализацией контракта
	Минимальный
	Риск, связанный с вывозом прибыли
	Риск с доставками

	4.
	Предполагаемая рентабельность коммерческой сделки
	20%
	10%
	7%

	5.
	Финансовое состояние фирмы
	Стабильное
	На грани банкротства
	Стабильное

	6.
	Деловая репутация фирмы
	Добросовестно выполняет обязательства
	Нет сведений
	Имели место несвоевременные платежи


Тема 5. Современные формы, методы и виды международной торговли

Вопросы для самопроверки:

1. Дайте определение понятию "встречная торговля".

2. Дайте классификацию видов международных встречных операций.

3. Раскройте содержание типов сделок встречной закупки: параллельные сделки, джентльменское соглашение (офсет), сделки с передачей финансовых обязательств (свитч), авансовые закупки (юнктим).

4. Раскройте сущность видов и организационных форм торгово-посреднических операций.

5. Охарактеризуйте основные виды сделок на товарных биржах.

6. Выявите различия между биржевым и аукционным товаром.

7. Какие Вы знаете формы оплаты лицензионных соглашений? В каких случаях применяется та ли иная форма?
Темы рефератов:
1. Биржевая торговля.

2. Аукционная торговля.

3. Торговля через посредников.

4. Встречная торговля.

5. Торговля объектами интеллектуальной собственности.

6. Особенности торговли сырьевой продукцией.

Вопросы и задания для самостоятельной работы

1. Нарисуйте схему порядка оформления паспорта бартерной сделки

2. Представьте алгоритм проведение биржевой и аукционной операции. 

3. Какие формы вознаграждения торговых посредников наиболее интересны для экспортеров и для самих посредников? 

4. Раскройте преимущества и недостатки международного лизинга для лизингополучателя и для лизингодателя.

5. Каких прав лишается лизензиар при заключении договора о простой, исключительной и полной лицензии?
6. Напишите список товаров, по которым заключены международные товарные соглашения.

7. Задача. Международный лизинг

Исходные данные:

Руководство предприятия приняло решение об освоении нового изделия. Оно обратилось к лизинговой компании о передаче ей в лизинг поточной линии для производства этого изделия.

Лизинговая компания выдвинула следующие коммерческие условия сделки:

- цена поточной линии – 150 000 евро;

- лизинговое вознаграждение составляет 20 % от цены объекта

- годовая норма амортизации линии 20%

- срок службы линии 5 лет

- срок лизингового договора 4 года

- периодичность лизинговых платежей (по выбору лизингополучателя): 1 раз в год; 2 раза в год; 4 раза в год.

Рассчитать величину лизинговых платежей.

Определить остаточную стоимость оборудования, передаваемого в выкуп.

Выбрать оптимальный вариант числа платежей в год.

8. Задача . Целесообразность осуществления давальческой операции.

Исходные данные:

Цена давальческого сырья – 1500 у.е.

Затраты на переработку сырья в готовую продукцию в своей стране – 700 у.е.

Дополнительные затраты, связанные с транспортировкой и экспедиторскими расходами в (из) страну(ы) переработки – 300 у.е.

Затраты на давальческую операцию в стране переработки – 250 у.е.

Затраты, связанные с реализацией готовой продукции на мировом рынке (реклама, маркетинговые исследования и пр.) – 150 у.е.

Определить целесообразность осуществления давальческой операции.

Операция переработки может быть осуществлена и в своей стране. 

9. Задача. Расчет величины лицензионного вознаграждения лицензиару при использовании паушального платежа.

Исходные данные:

R = 10 % - ставка роялти

N = 5 лет – время действия лицензионного соглашения

В – годовая стоимость продаж лицензионной продукции в год t, тыс. руб.
	t
	1
	2
	3
	4
	5

	В
	100
	120
	100
	120
	180


n – расчетная ставка по коммерческим кредитным операциям в год t, %

	t
	1
	2
	3
	4
	5

	n
	25
	40
	50
	50
	100


Рассчитать величину паушального платежа за все время действия лицензионного соглашения.

Тема 6. Структура, содержание и оформление внешнеторговых контрактов 

Вопросы для самопроверки:
1. Охарактеризуйте  значение контракта как основного коммерческого документа, применяемого во внешнеторговых операциях.

2. Перечислите способы фиксации цены в контракте.

3. В каких случаях стороны освобождаются от ответственности по исполнению контрактных обязательств и как это отражено в контракте.

4. В каких случаях контракт может дополняться приложением (спецификацией) и каково его содержание?

5. Какой орган уполномочен рассматривать споры по внешнеторговым контрактам?

6. Какие факторы влияют на выбор валюты платежа в экспортных и импортных контрактах?

7. Какие специалисты и подразделения участвуют в составлении проекта контракта?

Темы рефератов:
1. Порядок заключения международных контрактов купли-продажи.

2. Использование типовых контрактов в международной торговле.

3. Факторы, влияющие на содержание внешнеторгового контракта и детальную характеристику его условий.

4. Содержание основных разделов внешнеторгового контракта.

5. Базисные условия поставки в контракте.

Вопросы и задания для самостоятельной работы

1. Выпишите следующие экономические термины и категории, используемые при составлении контракта, и дайте им определение:

аванс, аккредитив, арбитраж, валютные оговорки, валютный курс, вексель, внешнеторговый контракт, инкассо, наличный расчет, обязательные условия контракта,  валюта платежа, валюта цены, рекламация, страхование,  типовой контракт, факторинг, форс-мажорные обстоятельства, цена контракта.

2. Задача. 

Тракторный завод экспортирует в Польшу запасные части (шесть наименований) к трактору. Цена контракта - 20 000 евро. 
Разработайте спецификацию к контракту (ведущая шестерня, маховик, передняя ступица, тормозные колодки, поршни, цилиндры). Необходимые данные (цену и количество) выбрать самостоятельно.

3. Задача.

Фирма RUR (Германия) экспортирует в Россию подсолнечное масло (трех наименований).

Разработайте проект контракта по отдельным разделам:

- Обозначение сторон.

- Предмет контракта.

- Цена и сумма контракта.

-  Базисные условия поставки.

- Качество товара.

Необходимые данные выберите самостоятельно. 

Тема 7. Организация управления внешнеэкономической 
деятельностью предприятия 

Вопросы для самопроверки:
1. Какие структурные подразделения входят в отдел внешнеэкономической деятельности на предприятии.

2. В чем состоят различия организационной структуры отдела сбыта и отдела маркетинга на предприятии?

3. Что означает линейная и функциональная подчиненность на предприятии?

4. Какова роль службы внешнеэкономической деятельности на предприятии, кому она подчинена?

5. Какое из структурных подразделений предприятия играет определяющую роль в успехе внешнеторгового сотрудничества?

6. Каковы варианты управления ВЭД на предприятии? 

7. Перечислите основные плановые показатели ВЭД предприятия.

Темы рефератов:
1. Формы организации внешнеэкономической службы на уровне предприятия.

2. Целевые функции ВЭД предприятия.

3. Организационные формы построения внешнеторговых фирм, полномочия работников.

4. Функционально-целевые задачи внешнеторговой фирмы экспортно-ориентированных предприятий-производителей.

5. Планирование внешнеэкономической деятельности предприятия, фирмы

Вопросы и задания для самостоятельной работы

1. Каковы отличия бизнес-плана предприятия от программ развития. 

2. Изобразите схему примерной организационной структуры  внешнеторговой фирмы линейно-функционального типа

3. Составьте примерную структуру бизнес-плана предприятия

4. Задача.

Химическое предприятие выпускает большой ассортимент красок, лаков, растворителей, предметов бытовой химии, красителей, средств защиты расений, реактивов и прочих химических продуктов. На предприятии имеется внешнеэкономический отдел. Предложите организационную структуру отдела ВЭД  предприятия.  
5. Задача

Завод по производству крепежных изделий экспортирует свою продукцию в страны СНГ, Европы, Азии, Африки (объем экспортных поставок примерно равный). Продукция завода характеризуется однородными характеристиками со стороны потребителей на различных зарубежных рынках. В структуре предприятия имеется внешнеэкономический отдел численностью 12 сотрудников. Выберите организационную структуру отдела ВЭД предприятия.
6. Задача

Региональная внешнеэкономическая ассоциация (численность персонала 50 сотрудников) выполняет широкий диапазон  услуг по заявкам агропромышленных предприятий:

· содействие в поиске партнеров;

· предоставление достоверной информации о контрагентах;

· оказание практической помощи во внешнеторговой деятельности;

· оказание консультативных  и информационных услуг; 

· содействие в продвижении товаров на рынках;

· подготовка юридических и контрактных документов;

· содействие в получении кредитов;

· нормативно-правовая поддержка коммерческих сделок;

· предоставление информации о конъюнктуре рынка по группам товаров.

Разработайте организационную структуру ассоциации (отдела, бюро, вспомогательной службы).

Тема 8. Эффективность внешнеэкономической деятельности фирмы

Вопросы для самопроверки:
1. Как называется сопоставление затрат какого-либо внешнеэкономического проекта с результатами, полученными от этих затрат?

2. Как называется разность между выручкой от продажи продукции и затратами на ее производство и  реализацию?  

3. Если соотношение валютных поступлений от экспорта товара к  затратам на производство и реализацию этих же товаров меньше единицы, эффективна ли эта операция. 

4. Почему в России применяется в основном расчетный метод оценки эффективности ВЭД 

5. Перечислите основные внешнеэкономические риски

Темы рефератов:
1. Современные методы повышения эффективности внешнеэкономической деятельности предприятия. 

2. Показатели, характеризующие уровень внешней торговли страны.

3. Показатели эффективности ВЭД предприятия.

4. Специфика ценообразования на различных типах мировых рынков.

5. Формы воздействия государства на цены международной торговли.

6. Риски во внешнеэкономической деятельности

Вопросы и задания для самостоятельной работы

1. Напишите формулы базового и альтернативного коэффициентов эффективности экспорта.

2. Приведите примеры внешнеэкономических рисков. Какие из них страхуются ?

3. Задача.

Рассчитать оптовую цену  на импортный товар при его реализации на внутреннем рынке  России.

Товар – хрустальная ваза

Страна-изготовитель – Чехия

Цена товара – 880 евро

Вес – 10 кг

Пункт получения товара – Прага

Затраты по доставке товара до границы страны импортера – 120 евро

Ставка таможенной пошлины, комбинированная – 10%, 20евро/кг

Акцизный налог -15%

Ставка НДС – 18 %

Прочие затраты – 20 евро

Планируемая рентабельность сделки – 15%

Сборы за таможенное оформление не учитываются

КОМАНДНАЯ РАБОТА СТУДЕНТОВ:

Деловая игра «Проведение внешнеторговых переговоров по заключению контракта купли-продажи»

Деловая игра проводится с целью заключения контракта купли-продажи. Группа студентов разбивается на две подгруппы, одна из которых представляет Россию, другая подгруппа – зарубежную страну.

Каждая из подгрупп в ходе деловой игры должна продемонстрировать теоретические знания по данной тематике и приобрести практические навыки ведения внешнеторговых переговоров, то есть умение применять методы позиционного торга и принципиальных переговоров, умело выстраивать свою стратегию и тактику внешнеторговых переговоров, находить компромисс в сложных вопросах и достигать поставленной цели.

В результате проведенного занятия студенты должны оформить протокол деловой беседы по проведению переговоров и типовой внешнеторговый контракт купли-продажи.

Протокол  имеет следующее содержание:

1) Названия фирм, проводивших переговоры.

2) Дата и время проведения переговоров.

3) Участники переговоров.

4) Основные обсуждаемые вопросы и основные высказанные мнения.

5) Достигнутые договоренности.

6) Итог переговоров.

Анализ деловой беседы по проведению переговоров включает  следующие факторы:

1) Достижение цели.

2) Причины достижения результатов, выводы на будущее.

3) Подготовка переговоров:

· подготовка по содержанию, составу участников, методике ведения переговоров и организации;

· настроенность на партнерские цели

4) Оценка представленных полномочий (сужены они или расширены).

5) Свобода действий в рамках переговоров, использование имеющихся возможностей для достижения соглашения.

6) Эффективность аргументации.

7) Новые аспекты (неожиданные факторы предмета переговоров).

8) Необходимость компромисса.

9) План ведения внешнеторговых переговоров (соблюдена ли поэтапная программа).
10) Участие коллектива, оптимальность состава команды.
11) Атмосфера переговоров.
12) Обеспечение успеха.

Проект договора купли – продажи (контракт) должен включать следующие разделы:

1. Город, страна, место заключения договора. Дата заключения договора. Наименование организаций, предприятий, заключивших договор.

2. Предмет контракта.

3. Цена товара. Сумма контракта.

4. Требования к товару. 

4.1. Количество товара.

4.2. Качество товара. Указать документы, подтверждающие качество товара. 

5. Поставка товара.

5.1. Срок поставки

5.2. Тара, упаковка и маркировка товара.

5.3. Условия поставки

6.Приемка товара

6.1. По количеству

6.2. По качеству

7.Расчеты по договору

8.Ответственность сторон. Претензии.

9. Освобождение от ответственности.

10. Разрешение споров. Применимое право.

11.Прочие условия.

ВОПРОСЫ ТЕСТОВОГО КОНТРОЛЯ
(примерный перечень)
1.Конъюнктура рынка – это:

   а) динамика спроса    

   б) динамика предложения

   в) динамика выпуска новых образцов

   г) динамика участия госсектора

   д) динамика снижения издержек производства

2.Внешнеторговый оборот страны – это: 

   а) весь экспорт страны, за исключением гуманитарных поставок и помощи

   б) сумма экспорта и импорта  

   в) все экспортные поставки

   г) весь экспорт, за исключением необлагаемых налогом товаров

3.Мировой товарооборот – это:

   а) стоимость мирового импорта

   б) стоимость экспорта и импорта

   в) стоимость мирового экспорта  

   г) мировой экспорт минус мировой импорт

4.Перечислите основные инструменты внешнеторгового регулирования:

   а) таможенные тарифы  

   б) протекционизм

   в) нетарифные методы регулирования 

   г) реэкспорт

   д) меры по стимулированию экспорта 

5.Базовая пошлина действует среди стран  с режимом внешней торговли (указать каким):

   а) льготным

   б) наибольшего благоприятствования 

   г) национальным

   д) дискриминационным

6.Таможенные пошлины по способу взимания бывают:

   а) экспортные

   б) импортные

   в) транзитные

   г) адвалорные 

   д) сезонные

   е) преференциальные

   ж) специфические 

   з) комбинированные  

7. Специфическая пошлина взимается:

   а) со стоимости, превышающей лимитную стоимость товаров

   б) в процентах от таможенной стоимости товаров

   в) в виде твердой ставки с единицы товара (штуки, веса, объема) 

   г) с разницы стоимости ввозимой продукции и стоимости национальных

   товаров в оптовых ценах

8.При наступлении обстоятельств непреодолимой силы контракт:

   а) считается недействительным

   б) срок исполнения обязательств для стороны, на которую воздействуют эти обязательства, отодвигается на весь период их действия и ликвидации последствий

   в) перезаключается на новых согласованных сторонами условиях

9.Систематизированные списки товаров, облагаемых таможенными пошлинами, с указанием величины их ставок – это:

   а) вид таможенного тарифа

   б) таможенные пошлины

   в) таможенный тариф 

   г) тарифные методы регулирования внешней торговли

10.Продажа с вывозом за границу ранее импортированного и не подвергшегося переработке товара – это:

   а) экспорт

   б) транзит

   в) реэкспорт

   г) реимпорт

   д) комиссионная сделка

11.Назовите мероприятия, стимулирующие экспорт:

   а) выработка товаров повышенного качества для внешнего рынка

   б) субсидирование,  льготное кредитование и страхование экспорта   

   в) подготовка кадров для внешней торговли

   г) красивая упаковка товара

   д) заключение торговых соглашений с иностранными государствами

12.Выделите основные формы организации международной торговли:

   а) сделки купли-продажи 

   б) экспортный контроль

   в) аукционная торговля 

   г) бартерные сделки 

   д) биржевая торговля 

13.Признаками международной коммерческой сделки являются:   а) пересечение предметом сделки границы страны-продавца  

   б) совершение продавца в иностранной валюте

   в) совершение сделки между сторонами разной национальности

   г) совершение сделки между партнерами, предприятия которых находятся в разных странах   

14.Письменной формой международной коммерческой сделки согласно международным нормам считается:

   а) контракт  

   б) переписка контрагентов

   в) предложение экспортера и ответ покупателя

   г) предложение экспортера и акцепт покупателя

   д) запрос покупателя и оферта продавца

15.Согласно Венской конвенции 1980 г. оферта не может быть отозвана:

   а) если в оферте указывается путем установления определенного срока для акцепта или иным образом, что она является безотзывной

   б) в оферте не указывается, что она является безотзывной

   в) для адресата оферты было разумным рассматривать оферту как безотзывную и адресат оферты действует соответственно

   г) сообщение об отзыве будет получено адресатом оферты до отправки им акцепта

д) пока договор не заключен 


16.Укажите вид цены контракта по способу фиксации, когда в договоре указано, что «цена не подлежит изменению в последующем»:

   а) скользящая цена

   б) цена с последующей фиксацией

   в) твердая цена 

17. Вид цен (установите соответствие):

	1. Цена предложения
	А. Цена, публикуемая в справочниках

	2. Цена контракта
	Б. Средняя цена проданного товара

	3.Цена справочная
	В. Фактическая цена товара в соответствии с условиями контракта

	
	Г. Цена товара, указанная в оферте без скидок

	
	Д. Мировая цена


18.Международные сделки по обмену товарами в материально-вещественной форме подразделяют на следующие виды:

   а) экспортные операции

   б) инжиниринг

   в) хайринг

   г) импортные операции

   д) лизинг

19.Установите соответствие между методами осуществления внешнеторговых операций и их составляющими:

	1.Прямой метод        

2.Косвенный метод


	               а) импортный контракт

               б) договоры поручения

               в) договоры комиссии

               г) экспортный контракт

               д) агентские соглашения

               е) договоры со сбытовыми посредниками-

                  дистрибьютерами         

              ж) договоры с простыми посредниками


20.Сделка, когда посредник закупает товары от своего имени и за свой счет и перепродает их покупателю от своего имени и за свой счет, называется:

   а) комиссионной

   б) дистрибьюторской

   в) консигнационной 

21.Цена, исчисленная в момент исполнения контракта путем пересмотра договорной (базисной) цены с учетом изменений в издержках производства, происшедших в период исполнения контракта, - это:

   а) подвижная цена

   б) фиксируемая в процессе исполнения контракта

   в) биржевая цена

   г) цена фактической сделки

   д) скользящая цена

   е) справочная цена

22.Назовите цели маркировки товара:

   а) представляет товаросопроводительную информацию 

   б) для привлечения к товару покупателей

   в) для указания способа обращения с грузом 

   г) для придания товару привлекательного вида

   д) для предупреждения об опасности при обращении с грузом 

23.Какие оговорки по качеству используются во внешнеторговых контрактах:

   а) соответствие качеству 

   б) соответствие описанию 

   в) соответствие образцу 

   г) соответствие мировым стандартам

   д) высший сорт

   е) такой, какой есть 

24.Выделите следующие основные условия финансового лизинга:

   а) срок финансового лизинга близок к сроку нормативной амортизации объекта

   б) риски повреждения или утраты объекта остаются на лизингодателе

   в) техническое обслуживание и ремонт объекта чаще входит в обязанности лизингополучателя

   г) по окончании срока лизинга объект подлежит возврату лизингодателю

для последующей сдачи другому лизингополучателю

   д) лизингодатель изготавливает или приобретает объект лизинга в соответствии с заказом будущего лизингополучателя   

25.Какой обязательный пункт содержит бизнес-план на приобретение фирмы-конкурента?

   а) почему фирма выставлена на продажу

   б) какие преимущества дает приобретение фирмы 

   в) каково состояние основных фондов фирмы

   г) сколько претендентов на покупку

   д) какова цена покупки

26.Какова самая опасная ошибка бизнес-проекта?

   а) переоценка стратегий конкурентов

   б) искажение реальности   

   в) переоценка качества продукции конкурента

   г) переоценка возможностей поставщиков

   д) переоценка покупательных возможностей населения

27.Таможенный тариф имеет следующий вид:

   а) название товара, штрих-код товара, ставка таможенной пошлины

   б) ставка таможенной пошлины, название товара, код товара

   в) код товара, название товара, ставка таможенной пошлины 

   г) код товара, название товара, страна происхождения, ставка таможенной 

   пошлины 

28.Антидемпинговые разбирательства используются:

   а) даже если небольшое количество продукции импортируется по низким 

   ценам

   б) даже если небольшая партия товаров импортируется по высоким ценам

   в) только если большая партия товаров импортируется по заниженным 

   ценам  

   г) только если большая партия товаров импортируется по завышенным

   ценам

29.Предложение продавца, направленное конкретному покупателю и содержащее срок для ответа, называется:

   а) оферта

   б) акцепт

   в) твердая оферта 

   г) свободная оферта

30.Установите соответствие между группами международных товарных соглашений и конкретными видами сырья:

1.Стабилизационные




а) натуральный каучук

2.Административные




б) нефть

3.Товарные соглашения 




в) древесина ценных пород

   по мерам сырьевого развития  


г) пшеница 









д)  джут











е)  какао









ж) растительные масла









з) кофе









и) олово

Примерная тематика контрольных  работ (РЕФЕРАТОВ)

1. Роль ВЭД в социально-экономическом развитии России.

2. Развитие и реформирование сферы внешнеэкономической деятельности в Российской Федерации.

3. Виды и формы внешнеэкономической деятельности как способы реализации экспортной стратегии фирмы.

4. Виды и формы внешнеэкономической деятельности, характерные для российских условий.

5. Современные участники внешнеэкономической деятельности в России.

6. Внешнеторговая деятельность как составляющая ВЭД.

7. Современная экспортная специализация России. Проблемы совершенствования товарной и региональной структуры экспорта.

8. Военно-техническое сотрудничество России с иностранными государствами.

9. Значение инвестиционной деятельности в современной ВЭД.

10. Развитие научно-производственного сотрудничества отечественных предприятий, организаций с иностранными партнерами.

11. Особенности внешнеэкономического комплекса России. 

12. Современные проблемы государственного регулирования и контроля в области ВЭД.

13. Правовое обеспечение внешнеэкономической деятельности в Российской Федерации.

14. Экономическая эффективность внешнеторговых операций.

15. Организационные формы торговли на международном рынке: способы торговли готовой продукции.

16. Особенности сделок по торговле результатами интеллектуальной деятельности.

17. Развитие биржевой торговли в России.  

18. Особенности проведения операций на международных аукционах. Организация международных аукционов в России.  

19. Проведение международных торгов.

20. Способы выхода на внешний рынок производственных предприятий и других коммерческих организаций.

21. Основные направления совершенствования государственного регулирования ВЭД в Российской Федерации.

22. Проблемы вступления России в ВТО как важного направления современной внешнеэкономической деятельности страны.

23. Проблемы подготовки и проведения коммерческих переговоров с иностранными партнерами.

24. Значение контракта как основного коммерческого документа.

25. Основные внешнеэкономические риски.

26. Методы выхода на внешний рынок.

27. Роль Инкотермса в международной сделке купли – продажи товаров.

28. Значение встречной торговли в мировой практике.

29. Структура и содержание внешнеторгового контракта при встречных операциях.

30. Международные торгово-посреднические операции.

31. Международный лизинг как фактор повышения конкурентоспособности российских производственных фирм на мировом рынке.

32. Экономическая сущность и содержание международного туризма.

33. Организация транспортного обеспечения внешнеторговых сделок.

34. Транспортное обеспечение внешней торговли Российской Федерации и возможности России в международной торговле транспортными услугами.

35. Особенности организации международного инжиниринга.

36. Актуальность развития франчайзинга.

37. Предприятие как главный субъект реализации внешнеэкономической деятельности страны.

38. Организация работы внешнеторговой фирмы.

39. Система таможенно-тарифного регулирования внешнеэкономической деятельности.

40. Методы нетарифных ограничений внешнеторговой деятельности.

41. Экономическая роль и функции тарифов.

42. Роль Всеобщей системы преференций в мировой торговле.

43. Методы нетарифных ограничений внешнеторговой деятельности.
44. Эффективность экономических мер стимулирования экспортного производства.

45. Особенности функционирования свободных экономических зон в различных странах.

46. Международное инвестиционное сотрудничество на условиях концессии.

47. Особенности процесса международного инвестирования на современном этапе.

48. Оффшорный бизнес и управление компаниями за рубежом.

49. Инвестиционный климат, методы его оценки.

50. Современные проблемы повышения эффективности внешнеэкономической деятельности предприятия.

51. Внешнеторговые операции и типы сделок.

52. Организационные формы торговли на международном рынке: способы торговли сырьевой продукцией.

53. Международная торговля лицензиями и патентами.

54. Страхование внешнеэкономической деятельности.

55. Проблемы стандартизации и унификации внешнеторговых документов.

56. Особенности создания и функционирования предприятий с иностранными инвестициями.

57. Особенности деятельности и организации управления в зарубежных фирмах в современных условиях.

58. Направления и виды современной внешнеэкономической деятельности (на примере  одной из внешнеэкономических организаций, предприятий, фирм, иного юридического лица).

59. Деятельность региональных государственных органов в области регулирования ВЭД (на примере одного из субъектов РФ).

60. Сравнительная характеристика различных видов внешнеторговых сделок. 

ПРИМЕРНЫЙ СПИСОК ВОПРОСОВ ИТОГОВОГО КОНТРОЛЯ
1. Экономическая сущность понятий «внешнеэкономическая деятельность», «внешнеторговая деятельность», «внешнеэкономические связи». Субъекты и объекты ВЭД.

2. Основные виды и формы внешнеэкономической деятельности, их место и роль в мирохозяйственных связях.

3. Развитие и реформирование сферы ВЭД в Российской Федерации.

4. Основные теории внешней торговли.

5. Государственное регулирование ВЭД и его основные инструменты. 

6. Органы, регулирующие ВЭД в Российской Федерации.

7. Организации, содействующие развитию ВЭД в РФ.

8. Современное состояние внешнеэкономической деятельности в РФ.

9. Внешнеэкономическая политика государства и ее составляющие.

10. Понятие и классификация внешнеторговых операций.

11. Виды внешнеторговых операций по направлениям торговли.

12. Экспортные и импортные  операции. Виды реэкспорта. Причины реимпорта.

13. Основные этапы внешнеторговых операций  и их содержание.

14. Основные внешнеторговые документы.

15. Коммерческие переговоры с иностранными партнерами. Разработка прогноз-сценария переговоров. 

16. Техника и тактика ведения коммерческих переговоров с иностранными партнерами.

17. Организационные формы внешнеторговых операций.

18. Современные методы международной торговли.

19. Торговля сырьевой продукцией. Международные товарные соглашения по сырью.

20. Особенности организации экспортно-импортных операций по сырьевым и продовольственным товарам.

21. Организация международного обмена объектами интеллектуальной собственности. Торговля лицензиями и ноу-хау.

22. Виды лицензионных договоров. Формы оплаты лицензионных соглашений.

23. Франчайзинг. Виды франчайзинга и их характеристика.

24. Классификация внешнеторговых операций по степени готовности продукции.

25. Международная встречная торговля. Виды международных встречных операций.

26. Встречные закупки. Типы сделок встречной закупки.

27. Прямой и косвенный методы торговли.

28. Торговля через посредников. Виды и организационные формы торгово-посреднических операций. Вознаграждение посредников.

29. Международные биржи.

30. Международная аукционная торговля.

31. Международный лизинг. Виды лизинга.

32. Особенности финансового лизинга. Оттавская Конвенция УНИДРУА. Расчет лизинговых платежей.

33. Таможенный тариф как основной инструмент торговой политики государства. Структура таможенного тарифа.

34. Методы государственного регулирования внешнеторговой деятельности.

35. Таможенно-тарифное регулирование внешнеторговой деятельности.

36. Таможенные пошлины как инструмент регулирования внешней торговли. Виды таможенных пошлин.

37. Особенности применения экспортного и импортного таможенного тарифа.

38. Таможенная стоимость товаров и методы ее определения.

39. Виды таможенных режимов.

40. Основные виды таможенных платежей.

41. Нетарифное регулирование внешней торговли.

42. Методы нетарифных ограничений внешнеторговой деятельности.

43. Квотирование и лицензирование внешнеторговой деятельности. Виды квот и лицензий.

44. Государственная поддержка экспорта. Меры содействия экспортерам.

45. Структура и содержание контракта.

46. Основные статьи внешнеторгового контракта.

47. Базисные условия поставки товаров. Использование торговых терминов, содержащихся в Инкотермс - 2010.

48. Контрактные цены. Виды ценовых скидок.

49. Существенные и дополнительные условия контракта.

50. Организация управления внешнеэкономической деятельностью предприятия, фирмы.

51. Организационная структура внешнеторговой фирмы.

52. Планирование внешнеэкономической деятельности.

53. Основные внешнеэкономические риски.

54. Ценообразование во внешнеэкономической деятельности.

55. Валютное регулирование внешнеэкономической деятельности

56. Эффективность внешнеторговой деятельности предприятия.

57. Система показателей эффективности экспортных операций. Базовый и альтернативный коэффициенты эффективности экспорта. 

58. Законодательство, регламентирующее ВЭД в РФ.

59. Правовые основы государственного регулирования ВЭД в РФ.

60. Правовое регулирование внешнеторговой деятельности.

Балльно-рейтинговая карта по дисциплине
	Вид учебной работы
	Максимальный балл

	Посещение лекций
	10

	Подготовка и презентация докладов, рефератов
	20

	Обсуждение докладов, работа на семинаре
	15

	Результаты контрольных работ, тестирований
	15

	Результаты ответа на зачете
	40

	Формирование итоговой оценки

	Предполагаемая оценка
	Количество баллов

	«Зачтено»
	Свыше 80 баллов

	«Не зачтено»
	0 - 80 баллов

	«Не явился»
	0 баллов


7. Учебно-методическое и информационное обеспечение 
дисциплины  (модуля)
а) основная литература

1. Прокушев Е.Ф.    Внешнеэкономическая деятельность: Учебник для бакалавров. Базовый курс / Е.Ф. Прокушев, А.А. Костин. - 8-е изд., перераб. и доп.- Рек. МО РФ. - М.: Юрайт, 2012. - 527 с. - (Бакалавр) .

2. Внешнеэкономическая деятельность предприятия: Учебник для вузов / под ред. 
Л.Е. Стровского. - 4-е изд., перерб. и доп.- Рек. МО РФ. - М.: ЮНИТИ, 2008. - 799 с.

3. Воронкова О.Н.    Внешнеэкономическая деятельность: Учебное пособие для вузов / О.Н.Воронкова, Е.П. Пузакова. - 2-е изд., перерб. и доп.- Рек. УМО. - М.: Экономистъ, 2008. - 624 с.

4. Покровская В.В.    Внешнеэкономическая деятельность: Учебник / В.В. Покровская. - Рек. УМО. - М.: Экономистъ, 2009. - 672 с.

5. Прокушев Е.Ф.    Внешнеэкономическая деятельность: Учебник / Е.Ф. Прокушев. - 6-е изд., исправ. и доп. - М.: Дашков и К, 2009. - 500с.

б) дополнительная литература

1. Арустамов Э.А., Андреева Р.С. Внешнеэкономическая деятельность: сущность и основы внешнеэкономической деятельности в России. – М.: Интерэксперт, 2011.

2. Бондаренко Е.В. Внешнеэкономическая деятельность: корреспонденция и контракты на английском и русском языках. – М.: Эксмо, 2007.

3. Вардомский Л.Б.    Внешнеэкономическая деятельность регионов России: Учебное пособие / Л.Б. Вардомский, Е.Е. Скатерщикова. - Рек. УМО. - М.: КНОРУС, 2009. - 441с.

4. Внешнеторговый словарь-справочник: Толкование терминов в международной и отечественной внешней торговле. Английский эквивалент применяемых терминов / сост. Ю.М. Ростовский, А.А. Хачатуров. - М.: Экзамен, МАЭП, 2009. - 416 с.

5. Внешнеэкономическая деятельность: вспомогательные операции и государственное регулирование: Учебное пособие / Под общ. Ред. В.И.Черенкова. – Ростов н/Д: Феникс, 20008.

6. Воронкова О.Н.    Внешнеэкономическая деятельность: Учебное пособие для вузов / О.Н.Воронкова, Е.П. Пузакова. - 2-е изд., перерб. и доп.- Рек. УМО. - М.: Экономистъ, 2007. - 624 с.

7. Ерохин В.Л.    Международное предпринимательство: Учебное пособие для вузов / В.Л.Ерохин. - Рек. УМО. - М.: Финансы и статистика, 2008. - 392 с.

8. Внешнеэкономическая деятельность предприятия: Учебник для вузов / под ред. И.Н.Иванова. - Рек. УМО. - М.: ИНФРА-М, 2008. - 297 с.

9. Вологдин А.А. Правовое регулирование внешнеэкономической деятельности. – М.: Юрайт, 2011

10. Воронкова О.Н.    Внешнеэкономическая деятельность: организация и управление: Учебное пособие / О.Н. Воронкова, Е.П. Пузакова. - Рек. УМО. - М.: Экономистъ, 2007. - 
495 с.

11. Воронова Т.А.    Расчетно-платежные отношения во внешнеэкономической деятельности: Учебное пособие / Т.А. Воронова. - Рек. УМЦ. - М.: КНОРУС, 2007. - 112 с.

12. Громова Н.М. Внешнеторговый контракт: Уч. пособие – М.: Магистр, 2011

13. Дегтярева О.И., Полянова Т.Н., Саркисов С.В. Внешнеэкономическая деятельность. – М.: Дело АНХ, 2008.

14. Дюмулен И.И. Международная торговля. Тарифное и нетарифное регулирование. – М.: ВАВТ, 2011

15. Ерохин В.Л.    Международное предпринимательство : Учебное пособие для вузов / 
В.Л. Ерохин. - Рек. УМО. - М. : Финансы и статистика, 2008. - 392 с.

16. Ершов М.В.    Экономический суверенитет России в глобальной экономике / М.В. Ершов. - М.: Экономика, 2005. - 280с.

17. Зименков Р.И.    Свободные экономические зоны: Учебное пособие / Р.И. Зименков. - Рек. УМО. - М.: ЮНИТИ, 2005. - 223 с.

18. Иванов И. Внешнеэкономическая деятельность предприятия. – М.: ИНФРА-М, 2010

19. Клочковский Л.Л.    Мировая экономика: Учебное пособие для вузов / Л.Л. Клочковский. - М.: Экзамен, 2007. - 222 с.

20. Лихачев А.Е.    Экономическая дипломатия России. Новые вызовы и возможности в условиях глобализации / А.Е. Лихачев. - М.: Экономика, 2006. - 461 с.

21. Ломакин В.К.    Мировая экономика: Учебник для вузов / В.К. Ломакин. - 3-е изд.,перераб. и доп.- Рек. МО РФ. - М.: ЮНИТИ, 2007-2009. - 671с.
22. Международные экономические отношения: Учебник для вузов / под ред. 
В.Е. Рыбалкина. - 7-е изд., перераб. и доп.- Рек. МО РФ. - М.: ЮНИТИ, 2008. - 591 с.

23. Международные экономические отношения: Учебник для вузов / под ред.  Б.М.Смитиенко. - 2-е изд.- Рек.МО РФ. - М.: ИНФРА-М, 2008. - 528 с.

24. Мировая экономика : Учебник для вузов / под ред. А.С. Булатова. - 2-е изд., перераб. и доп.- Рек. МО РФ. - М. : Экономистъ, 2008. - 860 с.

25. Мировая экономика и международные экономические отношения: Учебник для вузов / под ред. А.С. Булатова, Н.Н. Ливенцева. - Изд. с обновл.- Рек УМО. - М.: Магистр, 2013. - 654 с.

26. Мировая экономика и международные экономические отношения : Учебник для бакалавров. Базовый курс / под ред. Р.К. Щенина, В.В. Полякова. - Рек УМО. - М. : Юрайт, 2013. - 446 с. - (Бакалавр) .

27. Михайлов Д.М.    Международные контракты и расчеты / Д.М. Михайлов. - 2-е изд., перераб. и доп. - М.: Юрайт, 2006. - 641 с.

28. Пахомов А.А. Инвестиционная деятельность российских компаний за рубежом: тенденции развития. – М.: РАНХ и ГС, 2011

29. Покровская В.В. Таможенное дело. – М.: ГУ-ВШЭ, 2011

30. Родыгина Н.Ю. Организация и техника внешнеторговых операций: Учебное пособие. – М.: Высшее образование, 2008.

31. Ростовский Ю.М., Гречков В.Ю. Внешнеэкономическая деятельность: Учебник. – 2-е изд., с изм. – М.: Экономистъ, 2007.
32. Сборник законов по внешнеэкономической деятельности. – М.: ООО ИИА «Налог Инфо», ООО «Статус Кво 97», 2006.

33. Свинухов В.Г. Таможенно-тарифное регулирование внешнеэкономической деятельности и таможенная стоимость: Учебник. – М.: Экономистъ, 2005.

34. Смитиенко Б.М. Внешнеэкономическая деятельность. – М.: Академия, 2011.

35. Спиридонов И.А.    Мировая экономика : Учебное пособие для вузов / И.А. Спиридонов. - 2-е изд., перераб. и доп.- Рек. МО РФ. - М. : ИНФРА-М, 2008. - 272с.
36. Черенков В.И. Внешнеэкономическая деятельность: основные операции: Учебное пособие. – Ростов н/Д.: Феникс,2007.

37. Чиненов М.В. Страхование внешнеэкономической деятельности. – М.: Омега - Л, 2007.

38. Чеботарев Н.Ф.    Мировая экономика: Учебник / Н.Ф. Чеботарев. - М.: Дашков и К, 2007. - 332 с.

39. Хачатуров А.А.    Международные экономические отношения: Учебник / 
А.А. Хачатуров. - М.: МАЭП, 2008. - 168 с.
40. Хачатуров А.А.    Современная международная торговля: Монография / А.А. Хачатуров. - М.: МАЭП, 2010. - 164 с.

Электронные учебные пособия

1. Организация внешнеэкономической деятельности [Электронные ресурсы]  : Бизнес-курс МВА. - М. : ИДДК ГРУПП, 2005. - CD-ROM

2. Лупикова Е.В.    Учет и аудит внешнеэкономической деятельности [Электронные ресурсы]  : Электронный учебник / Е.В. Лупикова, Н.К. Пашук. - Рек. УМО. - М. : КНОРУС, 2010. - CD-ROM.

3. Внешнеэкономическая деятельность предприятия [Электронные ресурсы]  : Электронный учебник / под ред. Л.Е. Стровского. - 5-е изд., перераб. и доп. - М. : ЮНИТИ, 2011. - CD PDF

в) интернет – ресурсы

1. http://www.znanium.ru -электронная библиотечная система  «ZNANIUM.COM»
2. http://www.IQlib.ru - электронная библиотечная система «IQlib»
3. http://www.libertarium.ru/library — библиотека материалов по экономической тематике.

4. http://www.finansy.ru — материалы по социально-экономическому положению и развитию в России.

5. http://www.ise.openlab.spb.ru — Галерея экономистов

6. http://www.nobel.se/economics/laureates — Лауреаты Нобелевской премии по экономике.

7. http://www.minfin.ru – Официальный сайт Министерства финансов.

8. http://www.fedcom.ru – Федеральная комиссия по рынку ценных бумаг.

9. http://www.mse.ru- Межбанковская фондовая биржа.

10. http://www.cbr.ru — Официальный сайт Центрального банка России (аналитические материалы).

11. http://www.rbc.ru - РосБизнесКонсалтинг (материалы аналитического и обзорного характера).

12. http://www.budgetrf.ru - Мониторинг экономических показателей

13. http://www.gks.ru – Официальный сайт Федеральной службы государственной статистики Российской Федерации

14. www.government.ru – Официальный сайт Правительства Российской
 Федерации.
8. Материально-техническое обеспечение 
дисциплины (модуля)
	Наименование технического средства
	Количество

	Сервер 
	1

	Компьютеры
	20

	Проектор
	1

	Сканер 
	1
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